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Resumen

El propésito de este texto es presentar a uno de los comerciantes mas exitosos
de mediados del siglo XVIII en la regién Rio de la Plata y una aproximacién
al conjunto del cual emerge. L.a imagen de grupo se obtiene a partir de los
registros de navios espafioles, que permiten realizar un estudio pormenorizado
de la participacién de los individuos en los envios a Espafia. Al mismo tiempo, y
para acercarme mas a uno de los individuos en particular y su primer circulo de
relaciones se utiliza, ademas de los registros, la bibliografia disponible y la bateria
habitual de fuentes consultadas en las investigaciones sobre comerciantes.
Palabras clave: Comerciantes — Siglo XVIII — Rio de la Plata

Abstract

The purpose of this paper is to present one of the most successful merchants
of the mid-eighteenth century in the Rio de la Plata region and an approach to
the whole of which it emerges. The group image is obtained from the records of
Spanish ships which allow a detailed study of the participation of individuals in
shipments to Spain. At the same time, and to get closer to one of the particular
individuals and their first circle of his relations are used in addition to the records,
the available literature and the usual battery of sources used in research on traders.
Key words: Merchants — XVIIIth century — Rio de la Plata

Presentacion

El propésito de este texto es presentar a uno de los comerciantes mas exitosos
de mediados del siglo XVIII en la regién Rio de la Plata y una aproximacién al
conjunto del cual emerge. Lla imagen de grupo se obtiene a partir de los registros
de navios espafioles, que permiten realizar un estudio pormenorizado de la
participacién de los individuos en los envios a Espafia. Al mismo tiempo, y para
acercarme mas a uno de los individuos en particular y su primer circulo de sus

* Elementos y versiones previas de este texto se encuentran en: Fernando Jumar 2001, 2002 y
2010c. El esquema esta inspirado en el clasico de Susan Socolow (1988) y es por eso que su titulo
en algo lo recuerda, como modo de reconocimiento de deuda. El periodo es distinto y el camino de
investigacion también, pero el objetivo es el mismo, hacer un retrato de grupo haciendo foco en un
seflor y preguntarme si el seflor es representativo del grupo.
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relaciones se utiliza, ademas de los registros, la bibliografia disponible y la bateria
habitual de fuentes consultadas en las investigaciones sobte comerciantes.

A fin de precisar el punto de vista adoptado, es necesatio tener presente que el
rio de la Plata durante la dominacién hispana no constitufa una frontera entre
sus dos bandas. Durante la sujecion a la Corona de Castilla se puede proponer
que la espacialidad de las relaciones econémicas de un espacio econdmico homogéneo
! rigplatense permite delinear una regidn Riv de la Plata. Esta region esta constituida
por los territorios dominados efectivamente por los europeos a ambas orillas
del rio, con fronteras difusas hacia el interior de las tierras, y el rfo mismo. Es
un espacio acudtico y térreo, sin solucién de continuidad a la hora de analizar
los campos de fuerzas econémicas que lo integran hacia dentro o de seguir el
rastro de las que lo vinculan con otros espacios econémicos. Para que la region
se pudiera convertir en uno de los nodos de circulacion de las rutas atlanticas,
entiendo que se constituy6 un complejo portuario rigplatense cuya vida puede seguirse
entre fines del siglo XVI y la segunda década del siglo XIX, aunque sus ultimos
estertores datan de tiempos de la guerra econdémica entre Buenos Aires y la
Confederacién. > Ese complejo portuatio estuvo formado pot las ciudades-puetto
(en la medida que se van fundando, incluida Colonia del Sacramento), atracaderos
y/o desembarcaderos del trifico legal utilizados con mayor o menor regularidad
(Conchas, Maldonado, Ensenada de Barragin) y un numero indefinido de
desembatcaderos clandestinos o informales, funcionales a los tratos ilicitos y a
los movimientos entre ambas bandas de una poblacién que tenfa el rio mucho
mas incorporado en su cotidianeidad de lo que deja suponer imaginarlo como
una frontera entre la Argentina y el Uruguay antes de la existencia efectiva de los
estados-nacién en el siglo XIX.

Sin embargo, el comercio ultramarino, con toda su importancia, no es el motor
de la economia local. Se trata de una actividad con asiento en la regién, que
estimula la regién, pero que acumula el grueso de sus beneficios fuera de ella
y que esta dirigida por agentes externos al espacio aunque con un alto grado de
interdependencia con agentes locales. Se trata de la via de realizacion de una de
las ondas mas extensas de los campos de fuerzas de los espacios econémicos
europeos y uno de sus puntos de enlace con las de los espacios americanos.
Las actividades econémicas que definirfan el perfil de la region habrian sido la
explotacion del ganado bovino, la produccién de mulas y la provisiéon de una muy
variada ganas de bienes y servicios necesarios para la satisfaccion de las demandas

1-La espacialidad geonémica de las relaciones econémicas de un espacio homogéneo se determina por
caracteristicas semejantes en temas tales como densidad de poblacién, estructura de la produccién o
niveles de renta. Entre la numerosa bibliograffa disponible para la seguir la formulacién y evolucién
de la teorfa de los espacios econémicos ver, por ejemplo: Francois Perroux (1964) y Jandir Ferreira
de Lima (2003).

2- Fernando Jumar (2010a).
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generadas por la circulacién mercantil y las necesidades de la Corona en relacion
con la defensa y/o expansion y consolidacion de su dominio en la region y en las
costas e islas del Atlantico sur.

Dentro de este esquema resulta esencial comprender el papel de los agentes
dinamizadores de los tratos en los diversos procesos que es necesario observar
para aspirar a una explicacién de la estructura socio-econémica de la regién Rio
de la Plata. Uno de mis objetivos, en funcién de discernir dentro del conjunto de
intereses que buscan su realizacion en el comercio practicado en la regién Rio de
la Plata y su complejo portuario, es poder llegar a distinguir entre los comerciantes
de Rio de la Plata de los que s6lo operan ez o desde Rio de la Plata.

La pregunta central que orienta el delineamiento de los componentes de ese
conjunto es qué parte del capital en giro estaba manejada por intereses locales,
entendiendo por tales los del conjunto de individuos arraigados en el espacio,
y por tanto enlazados a los destinos de su sociedad o que al menos aspiraban
alcanzar sus objetivos en esa sociedad, asentada al borde de la terra australis
incognita de los mapas de la época. Lo mas probable es que la realidad de por
entonces presente una relativamente amplia gama de opciones en cuanto a la
composicion del giro de cada individuo y una complicacién suplementaria deriva
del hecho de que se esta ante una sociedad de inmigracién, en la que al mismo
tiempo conviven personas que estin en distintos momentos del camino o de los
caminos que recorren los inmigrantes entre su llegada a su nueva querencia y el fin
de sus vidas. Caminos determinados por numerosas variables, de las que intento
rescatar los motivos que originaron el movimiento, las posibilidades ofrecidas por
la sociedad de recepcion y las coyunturas en las cuales el agente habrfa intentado
alcanzar sus objetivos de méxima o de minima °.

Asi
puntualmente han realizado un viaje a Rio de la Plata y que al tener sus proyectos

, estimo que en un mismo momento pueden convivir: a) individuos que
en otras sociedades sélo visitan el mercado para regresar a sus lugares de
arraigo tras haber obtenido los mayores beneficios posibles; b) “comerciantes
golondrina”, individuos que con alguna frecuencia visitan el mercado pero que
comparten con los anteriores la cualidad de tener sus proyectos a futuro en otras
sociedades. Sin embargo, hay casos de “golondrinas” que terminan por inmigrar
y pasar a engrosar los intereses locales; ¢) inmigrantes recién llegados, cuyo giro se
compone mayoritariamente de encargos a comisioén por cuenta de casas radicadas
en otros espacios; d) inmigrantes recién llegados, que operan mayormente por
cuenta propia; €) inmigrantes en vias de arraigo, que siguen operando como
comisionistas, pero que a medida que su arraigo se consolida incorporan el

3- Doy por descontado que la mayoria alcanzé los de minima: escapar a una pobreza segura y una
miseria posible en economias sacudidas por las ciclicas crisis de subsistencia asi como escapar de
un sistema de dominacién altamente opresivo. Entre los de méaxima considero que ocupan un lugar
central la busqueda de compensacién de una insatisfaccién estamental.
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giro por cuenta propia y diversifican sus interlocutores, acceden a los mercados
regionales, al comercio clandestino, a la vida politica local o a las actividades
productivas, dindose todas las permutaciones de variables posibles y con diverso
grado de importancia cada una en la definicién de la identidad del agente a lo
largo de su vida.

Pero esos migrantes se incorporan a una sociedad compuesta por individuos que
descienden de otros migrantes y que —si en el origen del linaje local hubo un
comerciante- estan insertos en el entramado social segun haya sido la permutacién
de variables en el caso ¢) anterior de sus mayores y segun se trate de una segunda
o tercera generacion. Lo que nos lleva a incluir a las familias descendientes de los
primeros pobladores, que, légicamente, a medida que avanza el tiempo estan cada
vez mas diluidas en la sociedad emergente del permanente proceso migratorio y
no solo de origen ultramarino.

De modo que cada caso estudiado debetfa poder brindar esas informaciones
para poder determinar de qué es representativo y sabiendo que a lo largo de su
vida el individuo seguido puede servir de exenpla de diversos grupos, muchas
veces con intereses antagonicos entre si. El caso mas simple: un migrante recién
instalado, que medra de su papel en tanto que agente de casas radicadas fuera del
espacio, necesariamente tiene mas solidaridades con ellas y con los intereses que
representan. El mismo individuo, si le sonrié la fortuna, es posible que varios
afios después arremoline sus intereses junto a quienes se oponen a los de las
casas forasteras, tal vez enfrentandose inclusive a otros individuos con los que en
algin momento compartié objetivos pero que no cambiaron, como el analizado,
la composicion de su giro.

Aunque de modo incompleto, en las paginas que siguen se intenta tener presentes
estas prevenciones a la hora de delinear la carrera de Domingo de Basavilbaso.

2.El retrato de grupo emergente de los registros de navios, 1720-1778

El espacio disponible ahora impide que se presente en detalle el analisis realizado
sobre los cargadores presentes en Buenos Aires y Montevideo entre 1720 y 1778
Las conclusiones del mismo son que la mayoria delos 1.676 individuos identificados
realizaban la mayor parte de sus envios de metales preciosos y cueros por cuenta
y riesgo de terceros, siendo evidente que actuaban como agentes de individuos
establecidos en otro lugar. Sin embargo, se pueden introducir algunos matices.
Los cargadores que sélo registran cueros lo hicieron mayoritariamente por su
propia cuenta y riesgo, contrariamente a quienes solo registran metales. Cuando se
trata de envios mezclados, se constata el predominio de los metales preciosos por
cuenta de terceros, en tanto que los envios de cueros son proporcionalmente mas
equilibrados. Se puede sugerir entonces que una parte importante del comercio de

4- Fernando Jumar (2010c¢), ch. 5: “Les exportations du Rio de la Plata, 1716-1778”, I, pp. 235-325.
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cueros con Espafia estaba en manos de individuos establecidos en Rio de la Plata
y que en muchos casos no participaban en el envio de metales.

El Cuadro 1 (al final del texto)®, presenta los totales obtenidos de la adicién de
todas las partidas de registro contenidas en los registros de navios espafioles entre
1720 y 1778 y de las fuentes de sustitucién cuando las primeras no pudieron ser
utilizadas.® Los datos consignados en el Cuadro 1 cortesponden a las cargas de
248 de los 256 navios identificados en Rio de la Plata entre 1720 y 1778/

En dichos navios se exportaron legalmente desde los puertos espafioles de Rio de
la Plata metales preciosos y “frutos” por un valor de 58.042.444 pesos 2 reales 28
maravedies, por cuenta de particulares y de la Real Hacienda.

Las partidas que corresponden a los envios de metales preciosos y de cueros por
cuenta de particulares son 16.718. De las mismas, no ha sido posible reconocer
a 490 cargadores. Por otra parte, se aislaron de la masa otras 674 partidas por
no corresponder a actividades comerciales, con lo cual la muestra retenida es
de 15.554 partidas de registro (93,04% del total) que permiten identificar 1.676
cargadores que registraron en los navios a Espafia 39.455.989 pesos 1 real 7
maravedies en metales preciosos y 2.651.897 cueros con un valor asignado de
4.617.811 pesos 2 reales. Estos valores representan 83,19% del total de metales y
el 81,92% de los cueros exportados por los particulares entre 1720 y 1778, lo cual
indica que la muestra es aceptable (ver Cuadro 2, al final del texto).

Al observar a los cargadores, hay que recordar que el lugar de nacimiento o de
residencia no tiene mayor importancia frente al hecho de poder establecer si
se trata de un individuo que esta aislado o instalado dentro de una red que lo
sostiene de la misma manera que él contribuye al sostén del conjunto. Desde este
punto de vista, el significado de conceptos tales como “dependencia”, “conflicto
de intereses”, la cuestion de los comerciantes “monopolistas” como agentes de
intereses “metropolitanos” deben ser pensados nuevamente. El problema se
plantea también en términos de estrategias individuales y colectivas para alcanzar
la satisfaccion de un bienestar material, que puede transmitirse a otros campos
de la vida. Desde este punto de vista, no cabe abordar la problematica del papel
de los comerciantes en la “exaccion colonial”, aun si los individuos pueden
colaborar indirectamente con objetivos que son ajenos a la busqueda del bienestar
mencionado.

También hay que sefialar que en los registros aparecen sélo quienes tuvieron
tratos directos con Espafia. Esta obvia precision apunta a no dejar afuera del

5-En los cuadros y cuerpo del texto las cifras correspondientes a los pesos, reales y maravedies han
sido convertidas al sistema decimal para mayor comodidad en el tratamiento de la informacion,
mediante la formula: # pesos = (x pesos) + (y reales/8) + (3 maravedis/ 272).

6-Fernando Jumar (2004b).

7-De los navios faltantes, dos regresaron sin cargas registradas (nada se puede decir sobre la presencia
de cargas sin registrar). Con respecto a los otros, no se encontraron datos sobre la presencia de cargas
ni lo contratio.
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grupo de comerciantes locales a individuos que no eran grandes cargadores
pero que podian ser importadores-exportadores ocasionales o que no lo eran en
absoluto. Agustin de Garfias, por ejemplo, fue uno de los grandes comerciantes
de Buenos Aires de la primera mitad del siglo XVIII, pero no aparece en los
registros ocupandose de asuntos propios.®

Jacinto Bernardo de Aldao es otro de los grandes ausentes. Santiago Saavedra,
cuyo capital es estimado en 60.000 pesos en 1766, y que es retenido por Susan
Socolow en su muestra de grandes comerciantes, no figura, tampoco, en los
registros. ¢Cuantos otros casos hay como estos? La naturaleza misma de la fuente
utilizada no puede ayudar ya que sélo permite identificar a quienes hacfan envios
a Espafia. Desgraciadamente el libro de S. Socolow no contiene la lista de los 178
individuos que componen su muestra, de los cuales nos interesarfa conocer los
145 que segun la autora se encontraban en actividad en Buenos Aires en 1778.°
En 1776 los registros de navios permiten individualizar 196 cargadores, 59 en
1777 y 193 en 1778. A la mayoria de ellos no se le puede otorgar el rango de
gran cargador, como se ve a la luz de sus trayectorias individuales sefialadas por
los envios realizados por cada individuo a lo largo de los afios estudiados. Asi,
al menos una parte de los grandes comerciantes de la muestra de S. Socolow no
aparece en los registros de navios y eran grandes comerciantes a pesar de no tener
lazos directos con los circuitos peninsulares.

Si ya eran grandes comerciantes en 1778, posiblemente no serfa abusivo afirmar
que no estan en los registros porque pueden permitirselo. No es necesario
establecer un vinculo de causalidad entre el hecho de ser un gran comerciante con
vinculaciones ultramarinas y pertenecer a la elite local. Varios de los miembros
de la elite portefia no figuran en los registros o soélo figuran alli en los dltimos
puestos entre los cargadores. Por ejemplo, si se acepta que uno de los elementos
que identifica a los miembros de la elite local es su pertenencia al Cabildo, se ve
que muchos de los Alcaldes de Primer y Segundo Voto asi como otros tantos
regidores propietarios y elegidos, los Alcaldes de la Santa Hermandad y otros
miembros de la corporacién urbana no figuran en los registros o sélo hacen tristes
apariciones.

En realidad, como se propuso en otro trabajo, el cabildo esta controlado por los
intereses vinculados a los que denomino “empresarios ganaderos”."!

Si se extiende al conjunto de nuestra muestra algunos de los comportamientos de
los casos particulares de comerciantes conocidos y que al menos comenzaron a

8-Sélo aparece una vez, en compafifa de Bernabé Dinis, en tanto que ejecutores testamentarios de D*
Juana Giles, para registrar 100 pesos por cuenta de la sucesion.

9- Susan Socolow (1988), p. 26.

10-Fernando Jumar (2010c), 5.3.2. “Les membres du Cabildo dans les registres des navires”, I, pp.
311-313.

11-Fernando Jumar (2010b).
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operar en el mercado tioplatense durante el petiodo estudiado'? y si se toman en
consideracion al mismo tiempo las ausencias inesperadas que constatamos entre
los cargadores, se puede pensar que aquellos que participan en el comercio atlantico
actividad altamente arriesgada- lo hacfan porque no podian actuar de otro modo
si querfan acumular la fortuna necesaria para ascender en la escala social antes de
poder pasar a otra actividad. El mercado local, el regional (sin olvidar Colonia do
Sacramento) y los mercados interiores también ofrecian buenas oportunidades de
lucro, menos brillantes, por cierto, que el comercio ultramatino, pero mucho mas
solidas y seguras. A éstas se agregan otras inversiones posibles, como la propiedad
urbana y rural o el crédito monetatio, que podian también asegurar un beneficio,
mas pequefio en el corto plazo que la importacién-exportacion, pero menos
aleatorio. De este modo, es posible imaginar que la participacion intensiva en el
comercio atlintico no era sino una etapa en el axrsus que llevaba al ascenso social
y la consolidacién de un patrimonio.

El andlisis de la participacién de los cargadores en los envios (Cuadro 3, al final
del texto), arroja que 1.407 individuos (83,95% del total), pueden ser considerados
como “pequefios cargadores”, registrando 18,22% del valor total de metales
preciosos y cueros.

Los cargadores “medios” registraron 55,4% del valor total de los envios. De
estos cargadores algunos hacen breves apariciones en los registros pero de cierta
importancia (al mismo nivel que la mayorfa de los cargadores que mas afios
aparecen en los registros). En esta franja de los cargadores “medios” figuran
aquellos que se instalaron en Rio de la Plata (o que terminan instalindose después
de algunas idas y venidas) pero que a largo plazo no habtfan podido acceder al
rango de gran cargador. Tienen un nivel de participacion perfectamente honorable
pero que no les habria permitido retirarse del comercio de ultramar en tanto
que agentes a comision hacia otras actividades. También aparece aqui la mayor
parte de los comerciantes que vinieron a Rio de la Plata para realizar negocios
puntuales. Su participacién en el total de los envios durante los afios en que estan
presentes en Rio de la Plata alcanza el de los comerciantes que residen alli de
manera permanente y se puede pensar que la llegada de estos “comerciantes
golondrina” podria no haber representado un desplazamiento de los residentes
permanentes. En definitiva, en el largo plazo, la adicién de los totales de los
diferentes “comerciantes golondrina” podria alcanzar el nivel de participacién
medio que tenfa un comerciante residente. Por otra parte, los residentes mas de
una vez, comision mediante, tienen la tarea de concluir los negocios en curso de
aquellos que regresaban a Espafia.

La mayor parte de los “grandes cargadores” (38 individuos) sélo figura en los
registros entre 1y 5 aflos y sélo tres de ellos estan presentes mas de 10 afios. En

12-Susan Socolow (1988); Osvaldo Pérez y Virginia Rey (1993); Carlos Matia Birocco (1993) y (s/f);
Jorge Gelman (1996); Oscar Trujillo (1999).
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total, estos grandes cargadores registraron 26,38% del valor total de los envios.
De este modo, cobran importancia los que pueden suponerse son comerciantes
llegados de Espafia con la intencién de partir una vez sus negocios terminados.
Pero el nimero reducido de individuos y los porcentajes registrados por ellos
dejan pensar que sus acciones no eran vividas por los comerciantes residentes
como signos de una pérdida del control de los flujos, por mas que el accionar de
algunos “comerciantes golondrina” haya podido causar celos puntuales.

Junto a los nombres famosos que figuran en los estudios consagrados al siglo
XVIII rioplatense, la presencia entre los cargadores de una pequefia masa de
desconocidos es lo que mas sorprende. Si la participacion de cada uno de ellos
en los envios es minima al lado de la de los grandes comerciantes, en conjunto
pesan mas que éstos. No puedo dejar de preguntarme quiénes son esas personas
que parecen probar que el comercio ultramarino no era un asunto reservado en
exclusividad a algunos individuos que disponfan de amplias redes y de contactos
con el poder. Por el momento, sélo se puede advertir su presencia.

Para conocer mejor a los cargadores, tratar de incluir el conjunto de actividades
desarrolladas, y los cambios a lo largo de sus vidas, el mejor medio es proceder a
la realizacion de estudios de caso, hasta contar con suficiente informaciéon como
para pasar al de redes y las generalizaciones que se impongan.

3.Domingo de Basavilbaso y su circulo de relaciones mas estrecho

Al momento de poner en orden las informaciones que poseo sobre Domingo de
Basavilbaso, como ejercicio destinado a fijar las posibilidades y limites del estudio
de las “carreras” de los cargadores presentes en las partidas de registro en funcién
de los objetivos planteados anteriormente, no obra en mi poder ningun estudio
monografico sobre este personaje. El interés principal es encontrar la manera de
articular los datos aportados por los registros con las fuentes tradicionalmente
empleadas para reconstruir la carrera de los comerciantes y contrastar resultados
con las explicaciones globales existentes.

Basavilbaso es originario de Vizcaya (nacido en 1707 o0 1709), podria haber llegado
a Buenos Aitres a mediados de los afios 1720 . En febrero de 1730 se casa con
Marfa Ignacia de Ortubia y Toledo y el afio siguiente hace su primera aparicién en
los registros de tornaviaje de los navios espafioles.

Su esposa, nacida en Buenos Aires (1704-1764), es hija de José de Ortubia (capitin
de milicias) y Marfa Toledo, viuda al momento del casamiento de su hija y casada
en segundas nupcias con el Alférez Real y Alcalde de Segundo Voto interino en
1730, José Gonzalez Marin. Este altimo aparece en los registros sélo en 1727 para

13- En varias paginas de Internet, en donde se dan datos de su vida ya que se lo tiene (aunque
erréneamente) catalogado como el iniciador de las postas terrestres entre Buenos Aires y Lima
en 1747, se menciona que Basavilbaso lleg6 a Rio de la Plata a los 18 afios, aunque sin apoyatura
documental. Por mi patte estimo que el dato no debe ser muy incorrecto.
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expedir a Espafia por su propia cuenta 2.450 libras de lana de vicufia que debfan
ser entregadas a José Sanchez de Guizar.

La comparaciéon entre la dote de Marfa Ignacia de Ortubia y Toledo vy las arras
dadas por D. de Basavilbaso permite concluir que éste hizo un muy buen
casamiento. L.a novia aporta al nuevo hogar 11.373 pesos 2 reales: 4.000 pesos en
efectivo, 2.500 pesos valor de la mitad de una casa (que serfa la de la pareja) y el
resto en ropa, muebles y objetos diversos. Ademas, sus padres se comprometian
a asegurar el mantenimiento material de la pareja (casa y comida) durante dos
afios si decidfan vivir bajo su techo (lo que muestra que Basavilbaso no estaba en
condiciones de asegurar la supervivencia de su esposa de manera conveniente).
Por su parte, D. de Basavilbaso da 1.000 pesos a su prometida en calidad de arras,
pero no disponiendo de la suma cuando se firma del contrato, se compromete a
hacetlos efectivos cuando “los tuviere y adquiriere”; ningin bien es declarado en
su posesion en el contrato de casamiento.™

De esta unién nacen 6 hijos, de los cuales dos fueron varones. Rosa, la mayor
(nacida en 1731), se casa con Vicente de Azcuénaga; Marfa Gabriela con Pascual
Ibafiez de Echavarri; Marfa Victoria con Domingo Ignacio de Urien y Maria
Rafaela con José Ignacio de Merlos. Les tres primeros yernos son inmigrantes
peninsulares, uno de ellos, Azcuénaga, es sabido que con el tiempo se transformé
en uno de los mas importantes comerciantes de Buenos Aires. En cuanto se
refiere a los hijos varones, el mayor Francisco Antonio (n. 1732) se casé en 1761
con Marfa Aurelia Ros y Manuel (1739-1794) con Francisca de Garfias, ambas
ctiollas y la tltima hija de un gran comerciante portefio, Agustin de Garfias', y
por su madre entroncada con las familias beneméritas.

Rosa Basavilbaso se casa con V. de Azcuénaga en 1752, aportando como dote
25.651 pesos; en 1759 la dote de Marfa Gabriela es de 12.152 pesos, de los cuales
6.752 estan compuestos por la parte que pertenecia a D. Basavilbaso de la tienda
que tenfa en sociedad con el novio. En 1763 la dote de Maria Victoria es de 23.331
pesos y, finalmente, la de Maria Rafaela (1771) es de solamente 7.434 pesos.

Los lazos de parentesco en los cuales se insctibe esta familia son frecuentemente
recuperados por la historiografia ya que se podtia proponer la existencia de un
clan Basavilbaso-Azcuénaga-Santa Coloma que se extendetfa en el tiempo por
medio de los yernos hasta el siglo XIX y estructurado en torno a la centralidad
otorgada al comercio en la definicién de la actividad econémica principal de los
actores y que habria dictado el curso de sus diversas estrategias para alcanzar
objetivos econémicos y sociales. Como ya se menciond, Rosa Basavilbaso se casa
con Vicente de Azcuénaga y una de sus hijas, Flora, se casa con Gaspar de Santa
Coloma en 1781

14- AGN, Sucesiones 4310. Carta dotal de Marfa Ignacia Ortubia y Toledo.

15- Oscar Trujillo (1999).

16- Caso estudiado en detalle por Susan Socolow (1988). La otra hija mujer de V. de Azcuénaga, Ana se
casa en 1788 (ya fallecido su padre) con el por entonces inspector militar del virreinato, Antonio de,
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Por mi parte, no me parece que estemos frente a un caso que valide la idea
segun la cual el comercio es la actividad central de las familias a lo largo de las
generaciones y que el prolongamiento en el tiempo de los negocios familiares se
realiza mediante el desplazamiento de los hijos criollos de la actividad mercantil
por parte del patriarca en favor de un yerno o pariente peninsular.

Al parecer Vicente de Azcuénaga (1706-1787) decidié que sus hijos varones
emprenderfan caminos profesionales que ennoblecerfan a la familia. El
primogénito, Miguel (1754-1833), tras haber sido enviado a estudiar a Espafia,
regres6 en 1773 como subteniente de caballerfa, fue iniciado en los negocios por
su padre y destinado a ser la cabeza del mayorazgo que Vicente de Azcuénaga
se esforzé primero por crear y luego por anular.!” Domingo (1758-1821), tras
un paso por Espafia concluy6 estudios de derecho en Lima y se incorpord en
1790 a elenco de letrados registrados en la Real Audiencia portefia. José Bruno de
Azcuénaga, de 22 afios cuando muere su padre, era oficial en la marina de guerra
espafiola. Vicente de Azcuénaga tenfa un dltimo hijo varén (Vicente), de 13 afios
al momento de su muerte, que fue enviado a Espafia por Gaspar de Santa Coloma,
designado como curador de los menores, poco después de la muerte de su padre
para ser iniciado en la carrera de las armas (muere en 1795 o comienzos de 1796
siendo capitan). Miguel, el que habia sido el elegido por su padre para sucedetle, lo
desilusioné en vida y tras su muerte debi6 presentar querella contra Santa Coloma
por asuntos relacionados con la sucesioén de su padre, que Santa Coloma tardaba
en liquidar y recuperar asf el control de la casa. En 1795 se casa con su prima
hermana Justa Rufina Basabilbaso, unica heredera de Manuel, fallecido en 1794.
Por su parte, Santa Coloma sélo tuvo un hijo, nacido en 1792, que llegé a la
edad adulta (Francisco de Asis Martin) que apatentemente no se dedic6 a los
negocios, sobrevivié como pudo a la revolucion vy, segin informaciones que no
pude verificar, llegé a ser juez de paz.

Domingo de Basavilbaso muere el 9 de mayo de 1775, aparentemente sin haber
regresado nunca a Espafia: al menos no figura entre los pasajeros identificados en
los navios espafioles. La sucesién de Basavilbaso, muy larga y complicada, sélo se
cierra en 1837 con la conclusion de arreglos extrajudiciales entre los miembros de
la tercera generacion que ponen fin a disputas entre los de la segunda, relacionadas
con la administracion del primer ejecutor testamentario (Manuel de Basavilbaso);
se dispone entonces de la liquidacién de todas las cuentas que figuran en el
inventario post morten."

Olaguer y Felit. Este, llegado a Rio de la Plata con la expedicién de Cevallos en 1777, fue inspector
militar en 1788, gobernador de Montevideo (1790-1797) y Virrey interino (por muerte del propietatio)
del Rio de la Plata (1797-1799). Tras este ultimo cargo regresé a Espafia donde tuvo funciones en la
corte y muri6 hacia 1710. Su viuda y descendencia quedaron radicados en la peninsula. De la familia
Azcuénaga se ocupa Marfa Selva Senor (2005).

17- José Bozzo (2010).

18 AGN, Sucesiones 4310.
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Asi, el patrimonio total de D. de Basavilbaso al momento de su muerte era, sin
las deudas, de 229.582 pesos 4 reales 22 maravedies! ; habia recortido un largo
camino desde su casamiento, cuando no disponia de 1.000 pesos ni de bien
alguno. La composicion de este patrimonio figura en el Cuadro 4. Los ejecutores
testamentarios pudieron recuperar 12.499 pesos 6 reales de las deudas hacia la
testamentaria (el ultimo pago se registra en 1808), en tanto que honoran bastante
rapido los 11.509 pesos ¥4 real que D. de Basavilbaso habia dejado debiendo.* En
este momento, Basavilbaso no esta retirado de los negocios, ya que el 14,58% de
sus bienes estd compuesto por mercaderias. Entre los metales preciosos, una parte
importante son especies amonedadas, liquidez que revela una casa de comercio en
pleno funcionamiento.”! Segun el estado de los bienes cuando muere, la principal
inversion hecha por D. de Basavilbaso a lo largo de su vida fue en la posteridad:
42,76% del patrimonio estaba compuesto por dotes y avances de herencia hechos
en favor de su progenie.

Contrariamente a lo que se podtia esperar de tal personaje, D. de Basavilbaso
no posefa una estancia al morir; todos sus bienes inmuebles consistian en dos
casas en Buenos Aires, otra en Montevideo, un terreno en esta ultima ciudad y
una propiedad en las inmediaciones de Buenos Aires en la que aparentemente
funcionaba una fabrica de jabén. Ademas, parece que nunca tuvo una estancia;
ninguna mencién sobre este tipo de inversion figura en los papeles consultados
y Eduardo Saguier no lo menciona en su estudio sobre la propiedad urbana y
rural.?

Con relacién a las actividades de sus hijos, D. de Basavilbaso no parece respetar el
modelo establecido. Francisco Antonio cumple en esta historia familiar el papel de

“oveja negra”.? ”. Aparece en los registros una vez, en 1774, enviando a Espafia

18-AGN, Sucesiones 4310

19- Para tener un atisbo de comparacién sobre qué representa este pattimonio, se puede mencionar
que su yerno Azcuénaga, al momento de intentar crear el mayorazgo (1783) declara un patrimonio de
154.670 pesos. José Bozzo (2010), p. 9.

20- Probablemente, una parte de los 6.900 pesos que Manuel de Basavilbaso registra a bordo de la
fragata-correo «El Principe» en 1775 por cuenta de la sucesién de su padre sirvieron para pagar una
deuda que éste tenfa en Espafia por 1.709 pesos 3/3 real. El resto de la deuda de la sucesion, 9.270
pesos, fue tomada con Vicente de Azcuénaga y pagada en mayo de 1777. En su testamento, D. de
Basavilbaso establece diversas donaciones piadosas (por ejemplo, deja 2.000 pesos para decorar la
catedral de Buenos Aires con un retablo) lo mismo que varias disposiciones para asegurar la educacién
de sus nietos; en total, hasta 1810 la sucesion emplea 25.733 pesos del patrimonio para respetar las
disposiciones del difunto.

21 Los metales preciosos se componian de: plata labrada (por 5.535 pesos 7 reales), oro labrado (por
345 pesos 4 reales), plata amonedada (11.613 pesos 6 %4 reales), oro amonedado (por 908 pesos 3 V4
reales en doblones).

22- Eduardo R. Saguier (1993), p. 73, Cuadro C-11I «Mercaderes-estancieros de Buenos Aires (1700-
1810,

23-En la testamentaria se encuentran varias cartas y cuentas que dan testimonio de las andanzas de
Francisco Antonio en Hspafia, lugar al que llega cuando su propia madre lo obliga a dejar Buenos
Aires en 1751, no se sabe por qué, pero fueron “justos motivos que dio como es publico”.
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Cuadro 4. Patrimonio de D. de

Basavilbaso a su muerte. En pesos.
Avances y dotes 93.249,688
Inmuebles 57.091,063
Metales preciosos 18.403,625
Perlas 644,000
Mobiliario 4.426,875
Esclavos 2.250,000
Mercaderias 31.792,188
Palmas 2.080,029
Deudas a favor 19.646,125
Deudas en contra -11.509,000
Total 218.074,592

Fuente: AGN, Sucesiones 4310.

600 pesos. Tampoco hace estudios supetiores ni se consagra a la religion. Sélo
hace una breve apariciéon en el Cabildo como unica participacién en cualquier
rama de la administracion. Por el contrario, su hermano, Manuel, continda con los
negocios de su padre y su posicién de nuevo jefe de familia parece ser aceptada
por el resto de los integrantes® y por la Corona (que no se opone a que asuma la
administracion de correos).

Manuel de Basavilbaso estuvo probablemente menos interesado que su padre en
la participacién directa en el comercio de ultramar; conserva la administracion
de los correos y compra una estancia en 1779. Al fin de su vida (muere en 1794)
no conoci6 el mismo éxito que su padre, al menos S. Socolow menciona un
patrimonio actibillado por las deudas.”

De esta manera, D. de Basavilbaso no recurrié a un inmigrante peninsular quien,
por medio del matrimonio con una de sus hijas, habrfa asegurado la continuacion
de su casa de comercio; tampoco se transformé en propietario rural ni orientd
a sus hijos hacia los estudios ni la alta funcién administrativa, excluyéndolos de
las actividades econémicas. Por el contrario, parece que dese6 que su apellido no
fuera substituido por el de uno de sus yernos en la alta sociedad portefia.

24-D. de Basavilbaso mostraba ya en vida una predileccion por este hijo, establece en su testamento
que recibirfa la mejora del tercio al momento de heredar y quiso que la gran casa familiar quedase
en sus manos; asf, Manuel recibe una parte de herencia mas importante que las de sus hermanas y
hermano y todos aceptan que quede fuera del patrimonio divisible la “vieja casa” (probablemente la
que su padre recibié como parte de la dote de su esposa) contra una compensacioén pecuniaria.

25- Susan Socolow (1988), p. 167.
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Pocos afios después de lo que se puede considerar como el signo de la instalacion
definitiva en Buenos Aires de D. de Basavilbaso (su casamiento en 1730), se lo ve
aparecer como Alcalde de Segundo Voto, en 1738, lo que confirma que para esta
época se consideraba vecino de Buenos Aires y era tenido por tal. Al afio siguiente
ocupa el cargo de Procurador de la Ciudad (pero debiendo ausentarse, renuncia).
No hace una nueva aparicién en las elecciones anuales del Cabildo hasta 1745, pero
esta vez ocupa la més alta dignidad, Alcalde de Primer Voto. Su proxima ausencia
sera mas larga: es elegido en 1767 regidor propietatio y Procurador de la Ciudad,
pero no acepta la nominacién. Seguramente ya no necesita ocupar un puesto en
el Cabildo para mejorar su posicién en la sociedad local; por otra parte, su yerno
Azcuénaga ocupaba desde hacfa algunos afios diversas funciones en el Cabildo y
desde los afios 1750 su hijo Manuel también comienza a participar. En adelante,
D. de Basavilbaso no aparece mds en las listas del Cabildo; de todos modos,
después de 1767 ello habria sido imposible ya que obtiene la administracién de los
correos matitimos y terrestres creados ese afio en Buenos Aires, cuya jurisdiccion
se extendia a las provincias de Buenos Aires, Tucumén y Paraguay %

Sin dudas es uno de los mejores cargos con importantes derivaciones econémicas
legalmente establecidas que se podian obtener en Buenos Aires. El cargo
permanece en la familia después de su muerte, en primer lugar en manos de su
hijo Manuel, y mas tarde (1794) pasa a Miguel de Azcuénaga, esposo y primo
hermano de la hija de Manuel, Justa Rufina.

El control de los correos (en particular el de las fragatas-correo) debi6 dar al
personaje un poder muy importante dentro de la comunidad mercantil del mismo
modo que entre los productores de cueros, tanto en Buenos Aires como en
Montevideo. Una de las funciones del Administrador principal, y de los delegados
por ¢él nombrados, era regentar la capacidad de carga de las fragatas-correo en
sus viajes de regreso a La Corufia. En Rio de la Plata mas se temfa la falta de
toneladas disponibles en los navios para la expedicién de cueros que una penuria
de metales para alimentar los intercambios. Seguramente era necesatio estar en
buenos términos con D. de Basavilbaso y después con su hijo Manuel (que aparece
asociado a todos sus negocios desde los afios 1760) para no verse relegado en la
lista de pretendientes a cargar a flete.

En cuanto se refiere a los negocios de D. de Basavilbaso, segun el inventario post
mortem parece que no posefa comercios al por menor, se ocupaba de ventas al por
mayor y desde 1773 se interesaba por la produccion de jabon. Al menos en ese
afio compra la propiedad mencionada antes en el Retiro que posefa 4 calderas para
fabricarlo. En el momento de su muerte D. de Basavilbaso tenfa lo que parece
ser un negocio de venta de madera de palmera; fue terminado por los ejecutores
testamentarios y produce 2.080 pesos (en la testamentaria se mencionan 1.382

26-Raquel Bisio de Orlando (1995).
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palmas que estaban almacenadas en un corralén y que finalmente fueron vendidas
a Fernando Caviedes, otro de mis conocidos %).

Este es el panorama de los negocios de D. de Basavilbaso al momento de su
muerte. Una primera aproximacion al periodo que corre desde su instalacién en
Rio de la Plata y el deceso surge de las partidas de registro, a pesar de que en ellas
s6lo se ven directamente sus contactos con Espafia (por lo tanto, sus actividades
de exportador-importador) sin que se nos garantice que todos sus envios se
relacionan con actividades comerciales®. De todas maneras, se puede intentar
obtener algunas informaciones.

Domingo de Basavilbaso es el individuo que aparece el mayor nimero de afios en
los registros consultados; esta presente 28 afios, entre 1731 y 1775. También es
quien registra el mayor valor: 2.300.538 pesos 18 maravedies. En el analisis de la
participacién de los cargadores en los envios, esta entre los grandes cargadores,
ocupando un lugar medio entre ellos: el rango-porcentaje medio de sus envios
anuales es de 7,3%.

El Grafico 1 presenta los envios hechos por D. de Basavilbaso en relacién con los
totales retenidos. Después de unos comienzos insignificantes en 1731, desaparece
de los registros hasta 1745, afio en el que envia aiun valores poco importantes.
Para esta época D. de Basavilbaso ya ocupa un lugar importante dentro de la
sociedad local, como lo mencionamos. En este afio fue Alcalde de Primer Voto
en Buenos Aires; parece, entonces, que esta posicion no se debié a sus contactos
directos con Espafia. Participa en los envios de 1746 con una remesa de lana de
vicufia (no retenida en los cuadros generales®) y est4 ausente de los registros de
1748.

Domingo de Basavilbaso aparece nuevamente en los registros en 1749 para
hacetlo de manera sostenida hasta su muerte en 1775 (exceptuando 1762, afio en
el que parte un solo navio y todo lo que transporté fue registrado por su maestre,
Celedonio Martinez de Junquera, en tanto que cargador).

Entre 1749 y 1775 el ritmo de los envios de Basavilbaso sigue la misma ola
ascendente que los envios totales retenidos; en 1756 la curva que le pertenece

27-Fernando Caviedes aparece en los registros de navios entre los “pequefios cargadores” durante la
mayor parte de los afios en que figura, de 1764 a 1778. De 1764 a 1768 se lo ve entre los medianos
y su mejor afio fue 1768, cuando participé con el 4,3% del total de los metales y cueros enviados a
Espafia y 5° lugar entre los 151 cargadores identificados en ese aflo. A partir de alli su participacion
en los envios a Espafia disminuye drasticamente en proporcion a sus colegas: en 1778 ocupa el puesto
157 sobre los 192 cargadores identificados y su participacién en los envios es del orden del 0,0026%.
En total, Caviedes envi6 a Espafia 278.105 pesos 1 real.

28- Por ejemplo, S. Socolow (1988, nota 27, p. 44) consigna que Basavilbaso enviaba todos los afios
500 pesos a su padre que vivia en Espafia.

29- Se recuerda que con el fin de simplificar los cuadros, s6lo se consideraron antes los envios
en cueros y/o metales precisos. Al estudiar un individuo en particular, cobran importancia todos
los detalles posibles de conocer, razén por la cual se reincorporan aqui la totalidad de las partidas
relacionadas con D. de Basavilbaso y su red.
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pega un salto, que esta bien ilustrado en la evolucién de la curva de los rangos-
porcentaje sobre los envios totales de cada afio (Grafico 2). Esta situacion se
mantiene hasta 1764, también reflejada por la curva de los rangos-porcentaje.
En tanto que los envios generales toman vuelo, la participacion de D. de
Basavilbaso comienza a declinar; la recuperacién de los afios 1766-1767 es el
prélogo de una caida, brutal al comienzo, escalonada a continuacién, que muestra
que no se esta frente a una quiebra (que sé que no hubo) sino, en mi opinién, ante
una retirada progresiva de la rama de actividades mads arriesgada del comercio: el
trafico ultramarino. Retirada que puede explicarse en parte por la adquisicion del
puesto de Administrador de correos en 1767.

Grafico 1. Envios a Espafia de D. de Basavilbaso y envios totales retenidos
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Fuente: Jumar, F ernando; Le commerce atlantique au Rio de la Plats, 1680-1778, Tesis
de doctorado, Ecole des Hautes Etudes en Sciences Sociales, Paris, 2000, Cuadros F a
1, Anexo 3, Capitulo V, pp. 906-916 y Cuadros O y P, Anexo 5, Capitulo V, pp. 1167-
1184,

Si D. de Basavilbaso reduce su participacién como agente a comisién de
cometciantes instalados en Espafia y/o impottador directo de mercadetias, no se
retira por completo de los negocios (se mencioné que tenfa mas de 30.000 pesos
en mercaderias almacenadas al momento de su muerte). Probablemente buscé
transformar su papel de importador-exportador en el de comprador al por mayor
en Rio de la Plata. Acepté reducir sus margenes de beneficio cediendo a otros la
gestién de las relaciones con los interlocutores instalados en Espafia, los riesgos
de mar, las guerras, las averfas de los bienes durante el viaje y otras calamidades.

Lo que para otros habria podido significar la inversion en la compra de una
estancia, para Basavilbaso puede haber sido la obtencién de la administracion de
los correos reales. Es en este “lugar” social que se retira después de largos afios de
trabajo para gozar de un sitio de privilegio en la sociedad. Su fortuna asegurada,
sus pruebas superadas, D. de Basavilbaso abandona las ramas de alto riesgo y se
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consagra a actividades mas seguras, pero que no son propicias para la creacién
rapida de fortunas.

Probablemente no hay que separar los movimientos de D. de Basavilbaso de los
de su hijo Manuel, ya que el primero declaré que habia asociado al segundo a sus
negocios. No es imposible que hayan disefiado alguna estrategia para esquivar
las leyes relacionadas con la herencia, consistente en la sustituciéon progresiva
del padre por el hijo en los intercambios ultramarinos (si bien el patrimonio en
concreto serfa dificil de traspasar discretamente, la cartera de clientes y la red de
contactos no tenfan precio, pero si mucho valor). Pero las curvas que representan
los envios de ambos y su adicién (Grafico 3) no lo confirman. El salto que
hace la de Manuel de Basavilbaso el afio de la muerte de su padre muestra mas
bien que debi6 esperar este hecho para tomar el control de los negocios que su
padre habia desatendido en los dltimos afios y para reforzar los contactos con
los interlocutores peninsulares, al tiempo que se instala como jefe de la casa de
comercio y en la administracién de los correos. A juzgar por los valores de los
envios realizados por Manuel de Basavilbaso antes de 1775, la asociacién con su
padre se parece mds a un largo aprendizaje que a una relacién de igual a igual.

Gréfico 2. Envios a Espafia de D. de Basavilbaso, valor total y rango-
porcentaje
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Fuente: Fernando Jumar, 2010c, Tableaux |, O y P, Annexe 5, Ch. V, pp. 703-860 y
871-885.

También es posible considerar los individuos mas cercanos a D. de Basavilbaso, al
menos desde el punto de vista de los lazos familiares. Sin lugar a dudas, Vicente
de Azcuénaga no se casa con Rosa Basavilbaso en 1752 esperando obtener de su
suegro su insercién en una red ligada al comercio ultramarino. Mas bien es posible
que con la boda, D. de Basavilbaso haya obtenido una red en Espafia.

Antes de venir a Buenos Aires por primera vez (segun los datos disponibles),
Vicente de Azcuénaga es designado segundo sustituto (de los cuatro posibles)

222| Anuario del Instituto de Historia Argentina|Diciembre 2011 N° 11



Fernando Jumar

de los agentes que habfa elegido la Real Compafifa de San Fernando de Sevilla
para asegurar la negociacion de las mercaderias transportadas en el paquebote
«Santa Barbara, alias El Galgo Andaluz» con el cual esa compafifa inicia sus
operaciones en Rio de la Plata (1748). En 1749 viaja a Rio de la Plata en el navio
«San Francisco, alias La Lidia». El registro de ida de este navio contiene partidas
de mercaderias registradas por Azcuénaga como cargador, por su propia cuenta
y por la de terceros; las cargas registradas debian serle entregadas a ¢l mismo en
Buenos Aires para su comercializacion. Asi, no s6lo hace este viaje en tanto que
agente de comerciantes gaditanos, sino también con bienes propios. Algunos de
los individuos que le confian sus mercaderias para que las negocie en Rio de la
Plata no son neéfitos de la carrera de Buenos Aires®; debieron tener sus motivos
para preferir a Azcuénaga antes que a sus interlocutores ya existentes en Rio de
la Plata.

Grafico 3. Ernvios a Espafia de Domingo y Manuel de
Basavilbaso
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Fuente: Jumar, Fernando; Le commerce atfantique au Rio de la Fiata,
1680-1778, Tesis de doctorado, Ecole des Hautes Etudes en Sciences
Sociales, Paris, 2000, Vol. ll, 2* seccidn, Cuadros |, O y P, Anexo 5,
Capitulo ¥, pp. 989-1154 vy 1167-1184.

30- Guillermo Macé, José Sanchez de ILa Madrid, Simona Laborda, Nicolas de Elorduy, Pedro Troquero y Angela
Marfa Cineo. Esta ultima tenfa intereses en Rio de la Plata al menos desde 1744; sus agentes eran Pedro de Lea,
Manuel del Arco y Pedro de Cano. Simona Laborda recibe en 1745 una partida registrada por Joaquin Martin. Por
ora parte, en los registros de regteso se ve a Azcuénaga registrar partidas en metales para Sinchez de La Madrid,
Laborda y Cuaneo en 1749, 1750, 1751 y 1752, sin duda se trata de los “retornos” que esperaban desde la partida
de Azcuénaga. La ausencia de partidas registradas por Azcuénaga por cuenta de otros cometciantes que le habian
confiado mercaderfas puede explicarse de diversas maneras. La primera es que una vez que Azcuénaga llegd a Rio
de la Plata no se ocupé de la negociacién; cosa que habtian hecho los mencionados como segundos y terceros
destinatarios. En efecto, tanto en los registros de ida como en los de regreso cada partida cuenta tres destinatarios;
el segundo se sustituye al primero en caso de ausencia o impedimento y el tercero al segundo por los mismos
motivos. Nicolds de Elorduy viaja él mismo a Rio de la Plata poco tiempo después (1750) y asi puede ser que haya

recibido in situ lo que le correspondia por la venta de sus bienes.
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Lo que Vicente de Azcuénaga buscé al contraer una alianza matrimonial con una
familia local, no fue un medio de insertarse en el comercio con Espafia, sino en el
de los mercados interiores (que dan sentido al primero). Desde esta perspectiva,
Domingo de Basavilbaso se presenta como el candidato ideal, si mis sospechas
sobre los inicios de Basavilbaso en los mercados interiores son correctas.

Se constata en el Grafico 4 que hacia la época en que llega Vicente de Azcuénaga
a Rio de la Plata, D. de Basavilbaso comienza a tener una participacién mas
importante en los contactos directos con Espafia; el afio del casamiento de su hija
Rosa (1752) marca el comienzo de su verdadero ascenso.

Grafico 4. Participacion en los envios a Espafia D. de Basavilbaso y sus

yernos
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Fuente: Jumar, Fernando; Le commerce atiantique au Rio ce (g Plata, 1680-1778
Tesis de doctorado, Ecole des Hautes Etudes en Sciences Sociales, Paris, 2000.
Cuadros |, O y P, Anexo 5, Capitulo ¥V, pp. 988-1154 vy 1167-1184.

El casamiento pudo sellar, entonces, un acuerdo de puesta en comun de los
contactos comerciales de los dos hombres de negocios. Si tal es el caso, el Grafico
4 muestra que la alianza fue mas provechosa para el suegro que para el yerno,
que s6lo comienza a hacer envios a Espafia mas importantes que los de D. de
Basavilbaso después el momento en que éste parece comenzar a retirarse de los
negocios ultramarinos. Los buenos afios de V. de Azcuénaga llegan al nivel de los
medioctes de su suegro.”

31- S. Socolow (1988, p. 161) afirma que hacia el fin de su vida V. de Azcuénaga poseia una de las
fortunas mas importantes de Buenos Aires, después de cuarenta afios de residencia en Rio de la Plata.
La parte de su “carrera” observable desde los registros de navios hasta 1778 muestra que el gran
salto de Azcuénaga hacia el rango de los ricos comerciantes debi6 darse después de ese afio, si es que
los contactos directos con Espafia son utiles para ello. V. de Azcuénaga intentd crear un mayorazgo
(Susan Socolow, 1988, p. 163) y para ello era necesario que poseyera propiedades urbanas y/o rurales.
Al momento de su muerte en 1787 los tramites s6lo estaban en sus inicios (pero no se creara el
mayorazgo); si la propiedad que contaba vincular la mayorazgo era de origen rural, pudo ser la que
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En cuanto a los otros yernos de D. de Basavilbaso, no parecen haber aprovechado
de sus vinculos con los Basavilbaso o con su concufiado Azcuénaga para ocupar
un lugar importante en el comercio ultramarino.

Pascual Ibafiez de Echavarri aparentemente qued6 satisfecho con la entera
posesion de la tienda que antes de casarse con Marfa Gabriela Basavilbaso (1759)
tenfa en sociedad con D. de Basavilbaso. La parte de esa tienda que pertenecia
a este ultimo formo parte en la dote que recibe. Con anterioridad, Ibafiez de
Echavarri habia hecho un envio a Espafia en 1752 y hara otro mas en 1769, ambos
con valores modestos. El rango de comerciante al por menor aparentemente le
convenia a €l y a su suegro no le repugné la idea de darle en matrimonio a una
de sus hijas.

El casamiento de Domingo Ignacio de Urien con Marfa Victoria Basavilbaso
tampoco parece haber sido encarado para servirse de los contactos del padre
de ésta para que el novio se iniciara en los intercambios ultramarinos, al menos
en lo inmediato: el casamiento es en 1763 y Urien figura por primera vez en
los registros en 1769. En fin, Marfa Rafaela Basavilbaso se cas6 con el teniente
coronel José Ignacio de Metlos en 1771 y éste parece no haber utilizado los
vinculos que establecié con los Basavilbaso como trampolin para participar del
comercio maritimo; s6lo esta en los registros una vez, en 1773, con un envio de
2.000 pesos.

En cuanto a las relaciones sugeridas por los envios de D. de Basavilbaso a bordo
de los navios del circuito legal espafiol, se pueden distinguir 238 intetlocutores.*
Cuando son conocidos sus lugates de residencia se constata un nimero equivalente
de individuos que viven en Europa y en Rio de la Plata o en otros espacios

compra en 1772 o 1773 (Eduardo R. Saguier, 1993, p. 73). Esta propiedad estaba en Monte Grande,
zona completamente dedicada a las chacras segin Saguier (1993, p. 31) y la propiedad de Azcuénaga
era seguramente una de ellas. Al menos, no se lo ve aumentar sus envios de cueros durante los afios
inmediatamente posteriotes a la compra. En general, los envios de cueros realizados por Azcuénaga
son insignificantes frente a los metales. El valor total de los envios registrados por Azcuénaga durante
los 26 afios en que pudo ser seguida su actuacién es de 921.026 pesos 7 reales 11 maravedies, de los
cuales el 98,71% corresponde a los metales preciosos. En total, sélo envié 6.800 cueros (con un valor
calculado de 11.900 pesos), todos antes de 1773 y de los cuales sélo 1.500 fueron embarcados por
cuenta y riesgo de Azcuénaga. Si este comportamiento se prolongd mas alla de 1778, no se puede
excluir que la inversién en tierras que realiza Azcuénaga no haya tenido otros objetivos que utilizarlas
como garantia en los pedidos de crédito asi como para crear el mayorazgo y para hacerlas producir
para el mercado local y/o la produccién de mulas (porque no es posible imaginar a tan activo personaje
haciendo inversiones muertas). Segun las tablas presentadas por E. Saguier, V. de Azcuénaga no hizo
otras inversiones por el estilo. Sin embargo, existe un detalle molesto: por una parte Saguier incluye a
Azcuénaga en su lista de “mercaderes-estancieros” con una sola propiedad en Monte Grande, y por el
otro afirma que en esta zona no habfa estancias.

32- Cuatro de los envios (por un valor total de 26.220 pesos 1 real 17 maravedies) fueron registrados
por “cuenta y tiesgo de la marca del margen” y, en efecto, en el matgen del documento figura una
marca imposible de identificar al carecer de un registro de marcas.
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americanos, a veces muy lejanos del rio. Del examen del conjunto de los registros
de navios surge que los lugares de residencia de las personas que cortian con los
tiesgos de mar y/o son destinatatrios de lo registrado son consignados si se trata
de otros sitios que Rio de la Plata y/o las ciudades del complejo portuatio andaluz
(Sevilla, Cadiz, Puerto de Santa Marfa) y, desde 1768 (para las fragatas-correo), de
La Corufia. Asi se puede pensar que la gran mayorfa de los intetlocutores de D. de
Basavilbaso se encontraban en Andalucia o Galicia.

No es posible establecer el numero de afios durante los cuales D. de Basavilbaso
mantiene relaciones comerciales con estos interlocutores ni la importancia relativa
de éstos en los envios. Pero si se observa la evolucién de los envios hechos por
cuenta de cada uno de ellos, dos tipos de relaciones pueden ser distinguidas. Por una
parte, las que mantenia con individuos por cuenta de los cuales D. de Basavilbaso
habria podido negociar una o dos facturas de mercaderias; lo que aparece en
los registros es el envio escalonado de los “retornos”. Por la otra parte, surgen
las relaciones con los intetlocutores con los cuales D. de Basavilbaso mantiene
cuentas permanentes: los envios atestiguan transferencias en las cuales se mezclan
“retornos” correspondientes a varios envios de mercaderfas. La cantidad de afios
durante los cuales Basavilbaso estuvo en relacion con sus diferentes interlocutores
no es un indicio de la importancia relativa de cada uno de ellos en los envios.
Los vinculos con los mercados lejanos del interior americano son esenciales
durante los primeros afios de participacién de D. de Basavilbaso en los envios
hacia Espafia. Todo indica que inicia su cattera recortiendo las rutas™

prestando servicios de intermediario con Espafia. Los envios de D. Basavilbaso en
lana de vicufia son particularmente importantes (Cuadro 5). Suman 41.892 libras
con un valor de 62.838 pesos: estos envios muestran que durante los primeros
afios de su carrera y hasta el fin de los afios 1750, Basavilbaso mantenia vinculos
mas intensos con los mercados interiores que en afios posteriores. O que la
naturaleza de esos vinculos se invirtié. Mientras que al principio de su actividad, D.
de Basavilbaso tal vez haya tenido que aceptar el pago de mercaderfas, o inclusive
sus comisiones como agente en lana de vicufia, cuando estuvo mas afirmado en la
profesion habria podido pasar a exigir el metalico. Sea como fuere, 68,8% de los
envios de lana de vicufia se realizan durante este perfodo, y la mayor parte de ellos
(83,76%) fue embarcada por cuenta y riesgo de terceros. Entre sus interlocutores
instalados en el noroeste, el Marqués del Valle del Tojo, residente en Yavi, es el
mas importante. Después de 1760, los dos envios de lana de vicufia registrados
por D. de Basavilbaso fueron por su cuenta y riesgo y representan 30,2% del
total. Los envios de Basavilbaso pueden ser completados por dos otros de piedras
bezoates™, sin valor cometcial pero que provienen también del noroeste: el primet

33-Ia dimisién de Basavilbaso de su funcién de Procurador del Cabildo de Buenos Aires en 1738

puesto que debia ausentarse de la ciudad es sin duda un rastro de sus viajes al interior.
34-Se trata de calculos del sistema digestivo de los camélidos que tenian la reputacién de tener virtudes curativas
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envio es por cuenta del Hospital de Zaragoza en 1731 (20 libras) y el segundo por
la de Juan Antonio Saldfvar en 1745 (7 libras).

Estos elementos, asf como la timida entrada de D. de Basavilbaso en los registros
también hacen pensar (en comparacién con otras “carreras”) que este individuo
no llega a Rio de la Plata siendo agente comercial de una casa espafiola que lo
habrfa enviado a Buenos Aires para negociar la venta de mercaderias transportadas
en un navio de registro.”® Es posible que ni siquiera dispusiera de cartas de
recomendacién y el primer escalon de su carrera puede haber sido encontrar un
comerciante ya establecido en Buenos Aires que le confiara la venta a comisiéon en
los mercados interiores, lugares en los que Basavilbaso habrfa tejido sus primeros
contactos personales propios.

A medida que pasa el tiempo, algunos de estos primeros contactos se mantienen,
pero cada vez mas D. de Basavilbaso registra sus partidas directamente por cuenta
y riesgo de personas instaladas en Espafia. Ello permite pensar que se integra de
manera progresiva en el rango de importador-exportador en tanto que agente
a comision; la fuente utilizada no permitié saber si tenfa un lazo de parentesco
cualquiera con los interlocutores peninsulares.

En cuanto al volumen de los envios hechos a los intetlocutores que se pudieron
identificar, se constata que siete de ellos superan los 50.000 pesos, con 39,64%
del valor total de los envios. Dofia Josepha Pain, Eduardo Gough y Juan Antonio
Ximénez Pérez estaban establecidos en Andalucia; Feliciano Velho Oldemberg en
Lisboa™ ; Thomas Hilson en Rio de la Plata durante la mayor parte de los afios en
que Basavilbaso hace envios por su cuenta y riesgo” y Agustin de Leiza en Jujuy.
A continuacion, surge otro grupo reducido que oscila entre 20.000 y 49.999 pesos
(12 interlocutores, 17,69% de los valores registrados) y otros 27 interlocutores
con envios comprendidos entre 10.000 y 19.999 pesos (20,67% del valor total).
Envios globales menos importantes totalizan 22,6% del total y conciernen 192
interlocutores.

y su envio parece formar parte de donaciones o de obras piadosas, principalmente destinados a hospitales y
conventos.

35- Quienes llegan en estas condiciones aparecen de entrada en los registros embatcando sumas mas importantes.
36-La presencia de Feliciano Velho Oldemberg como la de Vasco Lorenzo Velhoso, ambos
comerciantes portugueses establecidos en Lisboa, en tanto que destinatarios de envios registrados por
Basavilbaso se explica por las licencias especiales que obtuvieron para enviar navios de registro a Rio
de la Plata, asimilados a los del circuito legal espafiol.

37- De todas las personas mencionadas, s6lo T. Hilson residi6 en Rio de la Plata. Se trata del
comandante del campo del bloqueo a Colénia do Sacramento, que regresa a Espafia en 1763. Los
envios hechos por Basavilbaso por su cuenta y riesgo cubren los afios 1752-1761, 1763 y 1765, siendo
el total de 130.881 pesos 1 real 23 maravedies. Por otra patte, Thomas Hilson figura entre los cargadores,
con envios registrados en 1745, 1749, 1751 y 1759, por un valor total de 20.005 pesos 6 reales 17
maravedies. Desconozco la razén que explica por qué este militar no hace sus envios en tanto que
cargador, recurriendo la mayoria de las veces a Basavilbaso. La explicacion mas simple es que Basavilbaso
era su agente y apoderado y haya debido registrar él mismo los envios de T. Hilson por la simple razén de
que éste se encontraba en la Banda Oriental en el momento de la realizacién de los registros.

227| Anuario del Instituto de Historia Argentina|Diciembre 2011 N° 11



Fernando Jumar

Cuadro 5. Ervios de lana de vicufia hechos por D. de
Basavilbaso
Afio Por cuenta de Libras  Valor
1746 Juan Bpta Belsunce v de Elso 7 621 11 431,59000
1751 Sres Cassubon, Behicy C°(Cz) 4885 73275000
1752 Dgo de Basavilbsso 1295 19425000
1752 Marqués del Vale del Tojo (Yavi) 1500 2250,0000
1754 Marqués del Vdle del Tojo (Yavi) 5550 6 325,0000
1755 Do de Basavilbaso 1415 21225000
1755 Margués del Vdle del Tojo (Yavi) 292  438,0000
1756 Feliciano Velho Oldemberg (Lisboa) 664  996,0000
1756 D? Josepha Pain (Cz) 3381 5071,5000
1756 Marqués del Vle del Tojo (Yavi) 600  900,0000
1757 Dgo de Basavilbaso 2039 30585000
1768 Dgo de Basavilbaso 9 450 14 175,0000
1769 Dgo de Basavilbaso 3200 4 800,0000
Total 41 892 62 §38,0000
Fuente: Jumar, Fernando; Le commerce allantique au Rio de
la Plata, 1660-1778, Tesis de doctorado, Ecole des Hautes
Etudes en Sciences Sociales, Paris, 2000, Cuadro P, Anexo 5,
Capitulo ¥, p. 1184,

Enla mayoria de los casos, D. de Basavilbaso no es el tnico interlocutor rioplatense
de estos individuos. Cuanto mas importante son los envios registrados por cuenta
y riesgo de una persona instalada en Espafia, mayor es el nimero de interlocutores
otros que Basavilbaso. Seguramente se esta frente a un comportamiento de los
comerciantes establecidos en Espafia que apunta a escapar a la dependencia con
respecto a un Gnico agente establecido en Rio de la Plata, sobre todo cuando el
peninsular nunca ha viajado a Buenos Aires para tomar por si mismo el pulso
del mercado. Cuando el individuo establecido en Rio de la Plata es agente de
una casa peninsular, ¢de qué otro medio de control sobre los precios obtenidos
o sobre las condiciones generales del mercado (tasa del crédito, demanda, etc.)
disponia el interlocutor peninsular sino del de tener varios corresponsales cuyos
actos se recortasen para poder asi formarse una imagen propia? Por otro lado,
cuando un comerciante establecido en Rio de la Plata utilizaba sus contactos
peninsulares para comparar mercaderias por su propia cuenta, el hecho de
no limitarse a un unico proveedor y/o intermediatio podia aseguratle que sus
corresponsales peninsulares no sobrecargarian los precios o los costos para ver
crecer su comision.

Como se sabe, con tan grandes distancias (en kilémetros y en tiempo) la confianza
reciproca se encuentra en la base de las relaciones comerciales, pero cada parte
debi6 haber intentado disponer del mayor numero posible de mecanismos de
control sobre la otra. La diversificacion de interlocutores, tanto para quienes
estaban en Espafia como en Rio de la Plata aparece como el mejor medio de
alcanzar este objetivo al tiempo que refuerza la idea de inexistencia de una
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dependencia o de sometimiento de una parte con respecto a la otra.

A partir de la estructura de los envios de D. de Basavilbaso se puede pensar que
la importacién-exportacién por su propia cuenta y riesgo no era, en su caso, la
actividad dominante. Aparece en los registros actuando, las mas de las veces, como
agente de cometciantes establecidos en Europa y/o en los espacios intetiores
americanos, siendo mayoria los primeros (en la medida en que es posible saber
dénde estan los interlocutores de Basavilbaso). En efecto, 82,24% de los valores
de las partidas registradas por D. de Basavilbaso fueron expedidas por cuenta
y riesgo de terceros, ello podria significar que Basavilbaso preferfa no arriesgar
demasiado su propio capital en el comercio ultramarino, aceptando beneficios
menores pero mas seguros. Es posible que los capitales propios se empleasen en
el tréfico con Coldnia do Sacramento y/o en la compra al por mayor en Buenos
Aires.

Se lo ve mas dispuesto a correr riesgos cuando se trata del comercio de exportacién
de cueros, sin duda porque los margenes de beneficio eran mucho mayores que
los del comercio de mercaderias (aunque los riesgos también). Del total de cueros
registrados por D. de Basavilbaso, 66,62% fueron expedidos por su propia cuenta
y riesgo. De los envios por cuenta propia, los cueros representan 26,16% del
valor, mientras que al interior de los envios por cuenta de terceros cubren 2,83%.
Si habfa un conflicto entre los comerciantes establecidos en Rio de la Plata y
los que llegaban de Europa, éste debia girar en torno al comercio de cueros,
puesto que los rioplatenses tenfan buenos motivos para no perder el control. Los
esfuerzos del Cabildo hasta los afios 1730 para evitar que los agentes externos al
espacio compten sus cueros sin pasar por su mediacion van en ese sentido.”® Ain
después de que el Cabildo pierde formalmente la capacidad de negociar la venta
de cueros, la corporacion sigue ocupandose del control del stock, y por lo tanto de
quiénes podifan exportar cueros. Todavia en 1770 los cabildantes se oponen con
éxito a la creaciéon de una compafifa que tendria como objeto el monopolio del
comercio de cueros al tiempo que la Junta de Hacendados, de reciente creacion,
cobra cada vez mayor importancia.

No tengo datos sobre la manera en que Basavilbaso adquitfa los cueros que
exportaba. Como se sefial6, aparentemente nunca tuvo una estancia con lo cual
deduzco que debfa comprar sus cueros a pequefios y grandes productores. En
cierto modo, el comercio de cueros era mucho mas interesante que el de plata.
Los cueros podian constituir un medio de pago cuya obtencién era mas simple y
su precio en Espafia dejaba margenes mayores. Ciertamente, el empleo de cueros
era mas arriesgado y complicado.

Arriesgado porque se trata de una materia fragil y las averfas eran frecuentes.
También porque se dependia de un mercado muy fluctuante en Europa en cuanto
a los precios (si bien la demanda es permanente, algunas fuentes portuguesas

38- Los Acuerdos del cabildo portefio son la principal fuente que permite seguir este tema.

229| Anuario del Instituto de Historia Argentina|Diciembre 2011 N° 11



Fernando Jumar

permiten ver que periédicamente el mercado se saturaba por una excesiva oferta,
con la consecuente caida de precios). Complicado no sélo porque era necesario
procurarse los cueros (factor este que no es simple atn si se posee una estancia)
sino también porque los interesados debfan conseguir espacio disponible
en los barcos que partfan y contar con posibilidades operativas en Europa:
interlocutores que vendan los cueros para después emplear el producto siguiendo
las instrucciones que al respecto se le hubieren dado (pagar deudas acumuladas en
Espafia, comprar mercaderias para enviarlas a Rio de la Plata, transferir el capital
mediante una letra de cambio, etc.).

Probablemente, la dltima de las complicaciones sefialadas era la mas dificil de
resolver (en la medida en que a lo largo del siglo aumenta el nimero de navios
en Rio de la Plata y la via de Colonia do Sacramento absorbia buena parte de los
cueros disponibles para la venta), como se ve en el caso de D. de Basavilbaso
a través de los destinatarios de los cueros que envia por su propia cuenta y
riesgo. Dofa Josepha Pain es el interlocutor andaluz de Basavilbaso que recibe
el mayor porcentaje de partidas registradas de esa manera, as{ como por cuenta
de ella misma (47,17% de los valores totales). Los envios registrados por cuenta
de Josepha Pain no contienen cueros, mientras que los realizados por cuenta
de Basavilbaso y cuya destinataria es la sefiora Pain representan 47,78% de los
cueros que el comerciante portefio envia a Espafa. Sin lugar a dudas, debian
tener lazos muy solidos como para que la parte peninsular se ocupara fielmente
de un comercio engorroso como era el de los cueros, mas alld de que estuviera
interesada por la comisién que le correspondia.

Entre las operaciones puntuales que Jorge Gelman pudo identificar dentro del
conjunto de negocios de Domingo Belgrano Pérez, para un periodo posterior al
tratado aqui, releva las que le permiten establecer sus margenes de beneficio. En el
caso de la venta a comisiéon por cuenta de un colega gaditano, ese margen era del
9 a 10% del precio de venta en Buenos Aires. En cuanto a los cueros, la ganancia
era de 65% sobre inversiones a un afio con cueros que Belgrano Pérez compraba
a terceros.” Aun no tengo datos sobtre los méirgenes de beneficio obtenidos por
un comerciante portefio que compraba directamente mercaderias en Espafia,
pero aunque duplicasen o triplicasen los obtenidos por la venta a comision, los
relacionados con el comercio de cueros eran mayores.

Ello es todavia mas evidente si se toma en cuenta otro factor: las especulaciones
en torno a los precios de los metales precisos, tanto entre el interior y Buenos
Aires, como entre esta ultima y Espafia. A partir de las informaciones
relacionadas con D. Belgrano Pérez, Jorge Gelman muestra bien cémo los
comerciantes tenfan intereses convergentes que los empujaban a enviar a
Europa la buena moneda de plata en tanto que antes de 1779 el envio de oro

40

podia representar una pérdida.*’ Las posibilidades de agregar una ganancia

39-Jorge Gelman (1993), pp. 129 y 131-132.
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suplementaria (a partir de esos precios) para los comerciantes establecidos en Rio
de la Plata variaban en funcién de dos ejes: la presion que podian ejercer sobre sus
intetlocutores del interior para que éstos les remitieran buena moneda de plata y
el envio de ésta a Europa.

Si a partir del ejemplo de D. Belgrano Pérez se aplican las hipotesis mas negativas
para sus intereses, resulta que el envio de cueros a Espafia por su propia cuenta
constituye la opcién que le asegura mas beneficios. Tanto si utiliza su producto
para saldar deudas surgidas de la compra de mercaderfas como si desea que le sea
remitido en mercaderfas que navegarfan a Buenos Aires por su propia cuenta y
riesgo. Lo mismo sucede si Belgrano Pérez intenta utilizar los cueros para enviar
a sus interlocutores peninsulares su parte, luego de haber quitado su comisién
como agente en la venta de mercaderfas. Era la opcién mas arriesgada también:
los cueros podian dafiarse muy facilmente y perder gran parte o todo su valor.
D. Belgrano Pérez debia fiarse por completo de sus corresponsales en cuanto a
precios obtenidos y otros aspectos y nada le garantizaba que a la llegada de los
cueros a Espafia no hubiera una caida de precios. Un muy mal negocio para él
habrfa sido que el producto de la venta de cueros en Espafia le fuera remitido en
moneda peninsular.

Aun no dispongo de elementos que me permitan calcular tales indices para
Domingo de Basavilbaso, pero se puede pensar que en el juego de pesos y
contrapesos de dependencias reciprocas entre los interlocutores establecidos a
ambos lados del Atldntico, todos esos elementos debfan ser puestos en la balanza
al definir una estrategia de acciéon. En la medida de lo posible, y si se piensa
en los margenes de beneficio, la conducta mas racional es la de ser al mismo
tiempo agente de casas comerciales peninsulares para la venta de bienes europeos
conservando para sf el comercio de cueros.

Lo uno permite lo otro por medio del establecimiento de vinculos entre las
partes sobre la base de intereses reciprocos que se equilibran. Sin dudas, mientras
los portugueses permanezcan en Colonia do Sacramento la posicién de los
comerciantes espafioles peninsulares es mas débil que la de los comerciantes
establecidos en Rio de la Plata (tanto americanos como peninsulares). Los
espafioles rioplatenses podian encontrar en la ciudad portuguesa mejores
oportunidades para invertir sus capitales en la compra de bienes que negociarfan
por su propia cuenta y las deudas podfan ser saldadas, al menos en parte, con
cueros. Esto debilitaba en cierta medida la importancia del comercio con Espafia,
dando a los comerciantes instalados en Rio de la Plata mayores margenes de
accion y una relativa preeminencia con respecto a sus interlocutores establecidos
en Espafia porque no dependen de ellos para llevar adelante la totalidad de sus
operaciones comerciales. También explica por qué en los registros de navios

40-Jorge Gelman (1996), pp. 53-61.
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espafioles D. de Basavilbaso y la mayor parte de los cargadores aparecen actuando
como comisionistas: no arriesgan su capital en el comercio legal; dadas las
condiciones bajo las que se practicaba el comercio ilegal, éste tenfa menos riesgos
e incertidumbres.

No tengo datos sobre la participacién de D. de Basavilbaso en el trafico con
Colonia do Sacramento, pero nada me hace suponer que no lo hacfa. Si era un
avisado comerciante, como parece haber sido, no debe haber desaprovechado esa
via de aumentar su fortuna. Si tal hubiera sido el caso, las actividades de Basavilbaso
reveladas por las fuentes espafiolas le servian, como al resto de sus colegas, para
justificar su participacion en todas las ramas del comercio que se podian transitar
en Rio de la Plata, ya que sin actividades legales resulta imposible dedicarse a
otros tratos. Pero ademds, y ya saliendo del caso concreto de D. de Basavilbaso,
esas actividades explican por qué en los registros de navios espafioles esta tan
poco representado el comercio de cueros por cuenta y riesgo de los cargadores
establecidos en Rio de la Plata: vender los cueros en Colonia do Sacramento era
la opciéon mas segura al eliminarse todos los riesgos e incertidumbres propios de
ese comercio cuando era realizado a gran distancia. Las cifras que manejo sobre
las exportaciones de cueros por Colonia do Sacramento, algunas contabilidades
privadas de comerciantes portugueses y un par de pleitos comerciales entre
porteflos y sactramentinos apoyan esta visién'. Una conclusién posible de los
datos presentados es que nada se puede decir en firme sobre los comerciantes de
Buenos Aires si no se tiene en cuenta la trama interna del comercio intra-regional,
es decir, en el complejo portuario rioplatense, y el inter-regional, en donde en
realidad esta la clave para poder proponer explicaciones generales.

Conclusiones

Como se sabe, en el juego de escalas entre lo micro y lo macro, los estudios de caso
no son mas que herramientas que permiten refinar hipétesis y su valor depende
de la representatividad del caso elegido como testigo. En este texto, tras establecer
un retrato de grupo de los individuos que operaban en el mercado ultramarino
por dentro del circuito legal espafiol desde el complejo portuario rioplatense entre
1715 y 1778 se dieron precisiones sobre quien emerge de la muestra como el mas
representativo de lo que puede ser considerado como el grupo de los grandes
cargadores del periodo pre-virreinal. También se realizaron observaciones sobre
sus allegados mas cercanos —si se tiene por tal el entramado familiar.

Con relacion a los problemas de orden general que fueron mencionados en este
texto, es posible concluir, a partir de los casos estadisticos aportados por las
partidas de registro y por el ejemplo personalizado de Domingo de Basavilbaso
que no resulta apropiado pensar las relaciones comerciales entre quienes estaban

41-Fernando Jumar (2004a).
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establecidos en Rio de la Plata y sus interlocutores externos en términos de
dependencia, subordinacién o lucha por el control de las actividades. El “comercio
libre”, tantas veces mentado, se acomoda mal al mundo de privilegios en que viven
estos comerciantes del Antiguo Régimen y, aunque de hecho, lo practicaban, es
claro que lo hacfan dentro de ciertos limites, puesto que si querfan escaparse de la
legalidad espafiola, sélo podian recurrir al interlocutor externo que se presentaba
en el rfo. Para el periodo pre-virreinal no he encontrado fuentes que demuestren
acciones emprendidas por los comerciantes rioplatenses para atraer al mercado a
otros comerciantes que los se presentaban espontaneamente. Ademas, no estd aun
definido si los reclamos en pos del libre comercio que se hacen en Buenos Aires
antes de 1778 dan a esa nocion, o no, el contenido que tuvo en el Reglamento de
Libre Comercio de 1778, es decir, la liberalizacion relativa del trafico dentro de los
tertitorios de la Monarquia o el que tendra dentro del liberalismo*.

Comerciar por cuenta propia o como agentes de casas peninsulares, tratos
con los portugueses (y a través de ellos con los ingleses), con los franceses
durante el breve perfodo en que llegaron a crear algo cercano a un monopolio
cometcial en Rio de la Plata (durante la Guerra de Sucesion de Espafia ),* parece
constituir la panoplia de actividades desplegadas por los grandes comerciantes
rioplatenses antes de la creacién de virreinato con capital en Buenos Aires. Pero
al lado de ellos las partidas de registro revelan la existencia de una gran cantidad
de individuos que también participaban del comercio ultramarino y, al mismo
tiempo, otras fuentes (como los comisos) muestran que existia otra gran cantidad
de individuos para quienes la presencia de los portugueses en la Banda Oriental
tuvo como uno de sus efectos “democratizar” el cometcio local .* Cualquicra
podia cruzar el rio para comprar, a crédito si era necesario, unos pocos bienes
para mantener el stock de un comercio minorista o encontrar mejores precios
para los cueros de las reses sacrificadas para el autoconsumo. Sélo las rutas que
llevan hacia el interior siguen reservadas a los grandes comerciantes y es este
comercio el que posibilita la creaciéon de fortunas. Por esta razén, invirtiendo los
términos habituales en los que analiza esta cuestion, pienso que los comerciantes
que llegaban de Europa para instalarse en Rio de la Plata buscan aliarse con los
ya establecidos para poder acceder a esos mercados. Participar en el comercio
atlantico no era imposible para quien quisiera hacetlo, la cantidad de cargadores
identificados lo demuestra, pero disponer del capital y de los contactos necesarios
como para “introducir” las mercaderfas en los mercados intermedios entre Rio
de la Plata y el Alto Pert (llegar hasta Potosi no era imperativo) y Chile (a través
de Cuyo) requerfa mucho mas que la simple capacidad de comerciar con Espafia.

42- Al respecto, no deja de ser sugerente el trabajo de Anibal Abadie-Aicardi (1984).
43-Fernando Jumar (2004¢) y (2006).
44- Fernando Jumar e Isabel Paredes (2008).
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Como propuse en este texto y desarrollé mas el argumento en otro® , se pueden
oponer dudas razonables a la centralidad otorgada al comercio ultramarino en
la composicién de la economia local, aunque sin desconocer ni minimizar su
papel en tanto que dinamizador de esa economia. Las exportaciones en metales
preciosos realizadas desde el complejo portuario rioplatense reflejan el resultado
de una parte de las transacciones del espacio peruano y tanto la direccién de las
empresas como la direcciéon de la acumulacién de los beneficios de los flujos se
encuentran fuera de Rio de la Plata. Testimonio de ello es la transferencia de
caudales por cuenta y riesgo de terceros radicados en los reinos de Espafia, que a su
vez habrian sido en buena medida —segun la bibliografia- agentes, representantes
o simplemente prestanombres de agentes econémicos no hispanos. Pero al calor
de esa circulacion® —alo que hay que sumar el papel de la Corona®  se estimulan
diversas esferas de laeconomia local y se generan oportunidades para que la
mayorfa de quienes viven en Rio de la Plata alcancen una relativa prosperidad
(ya debe haber sido vivido como un logro escapar de los fantasmas del hambre
y del frio) y algunos de ellos logren alcanzar objetivos mayores, tales como una
modesta fortuna que les habria permitido insertarse en los circulos de las elites
locales. Niveles de acumulacion insignificantes si se miran en comparaciéon con
Lima o México, pero impresionantes si se relacionan con el punto de partida de
los individuos y las posibilidades ofrecidas por la region.

Si lo anterior fuera valido, y el comercio ultramarino no estaba en el corazén
de las empresas de los rioplatenses mds ambiciosos, podtian cambiar algunas
de las ideas generalizas en torno a la composiciéon y base de sustentacién en el
tiempo de los sectores dirigentes locales. La sagacidad de esos individuos podtia
habetles hecho ver que el comercio ultramarino, si bien era el mejor medio a su
alcance para realizar un primer nivel de acumulacién, no era el mas conveniente
para consolidar el patrimonio y, sobre todo, habrin visto que la actividad no
alcanzaba para traducir en la esfera simbdlica los logros alcanzados. Segin se
desprende del analisis de las partidas de registro, los individuos asentados
en Rio de la Plata no arriesgaron en el comercio ultramarino los beneficios
obtenidos por la funcién mediadora que podian ofrecer entre el Atldntico y los
mercados interiores, funciéon esencial y de la que deriva la comprensién de la
relaciéon de esos agentes y sus mandatarios peninsulares en términos de fuerte
interdependencia mds que de sometimiento de unos a otros. De alli que se
emitieran las dudas apuntadas y se buscase por qué medios los actores buscaron
consolidar el patrimonio yextetiotizar en el campo social el éxito alcanzado® .
El traspaso generacional que asegurarfa la supervivencia de la casa no se habria
realizado mediante la incorporacién de un pariente peninsular o un yerno,

45-Fernando Jumar (2010b).

46-Fernando Jumar et all (2006).
47-Marfa Emilia Sandrin (2011).
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desplazandose de la sucesion a los hijos criollos. Por el contrario, una vez la fortuna
creada y el rango social deseado reconocido, el comercio ultramarino podria haber
pasado a constituir la rama menos interesante de las actividades posibles. El recién
llegado debia “pagat” su entrada en la sociedad local mostrando habilidad para
enfrentar el desafio, haciéndose cargo del lugar dejado vacante en la actividad
mercantil, mientras que los componentes locales del grupo se dedican a otras
actividades, seguramente no tan redituables en lo inmediato, pero socialmente
mas prestigiosas y econémicamente seguras en el tiempo. Idea que por cierto no
es nueva, y que al menos ya fue expresada por John Kicza (1986) en su estudio
sobre los empresarios mexicanos.

En el caso tomado como guia ahora, espafioles americanos y peninsulares, todos
establecidos en Rio de la Plata, habrfan trabajado de consuno, sin importar el lugar
de nacimiento. Mas aun si se pudiera pensar que la generalidad de las personas
no intentamos con sus nuestras acciones colaborar con el progreso de la sociedad
de la que formamos parte o con la voluntad del poder politico de apropiarse de
partes crecientes del producto del trabajo social, sino forjar el propio progreso
y el de aquellos que forman parte de nuestro circulo de relaciones mas cercanas.
En el caso analizado, todo indica que ni bien pudo Domingo de Basavilbaso
consolidé su posicion social ingresando en la alta funcién publica y generando
las condiciones para que el hijo varén que demostré merecetlo le sucediera a la
cabeza de la familia y la entroncase con las familias beneméritas. La unica hija de
éste sera casada o se casard con su primo hermano, Miguel de Azcuénaga, hijo del
mas famoso de los yernos de D. de Basavilbaso, Vicente de Azcuénaga, quien a
su vez parece haber tenido mayores ambiciones que su suegro, deseando que su
descendencia no sélo fuera tenida por hidalga sino que ademas viviera como tal,
y, quien sabe, tal vez aspirar a la nobleza. Sus hijos varones fueron destinados al
derecho, a las armas y Miguel, el primogénito, a ser la cabeza de un mayorazgo y
es en los argumentos usados para su cteacion y en los vertidos patra anularlo® en
donde se puede ver desplegado cual era el destino que Azcuénaga fue a buscar
a Rio de la Plata. Pero Miguel de Azcuénaga parece no haber estado a la altura
o pertenecer ya a otro mundo de ideas; estimo que su padre hubiera sufrido una
gran decepcion de estar vivo en 1810 y ver a su retofio emprender el camino de la

48-José Bozzo esta dando forma a una idea muy sugerente: la ausencia de nobleza en Rio de la Plata no se
debe a que no existiera la aspiracion, sino a que no existian fortunas que pudieran sostener la pretension.
Se pregunta si tal aspiracién no se manifestaba de otros modos, acordes a las posibilidades reales, como
la creacién de mayorazgos, un fallido intento de creacién de la Hermandad de la Mesta, la compra de
cargos en la inocua Inquisicién rioplatense, el ingreso a las 6rdenes militares y otros medios por los cuales
los modestos capitales locales pudieran tornarse visibles ante su monarca y recibir, al menos, “rasgos”
nobiliarios.

49- De un texto en vias de elaboracién, José Bozzo ha tenido la amabilidad (que agradezco) de comunicarme
que mientras que segufa un curso favorable la creacion del mayorazgo, V. de Azcuénaga en 1786 (un afio
antes de morir) decidi6 frenar su tramitacién dado que su primogénito estaba dando sobradas muestras de
no merecetlo, mancillando el honor familiar y dilapidando su propio caudal en el juego y otras diversiones.
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revolucién, mientras su aun vivo cufiado Santa Coloma, quien aparentemente no
pudo o no supo —o tal vez simplemente no quiso- dejar su papel de intermediario
comercial de las casas peninsulares, debe haber rezado mas de un padrenuestro
para que Miguel entrara en razon.

Esta nota de color nos introduce de lleno en una variable que si bien siempre esta
presente en los estudios consagrados al perfodo virreinal raramente se le concede
el peso decisivo que tuvo: la extremadamente cambiante y anormal coyuntura
en que se desarrolla la vida de los actores. El periodo pre-virreinal, si bien tiene
sus idas y venidas, ofrecia un marco de estabilidad en el que se podian proyectar,
al menos, estrategias para alcanzar en el tiempo aspiraciones, como demostraria
el caso de D. de Basavilbaso. Pero después, en un mundo que literalmente se ha
vuelto loco, con sus valores jaqueados por todos lados y la economia impredecible,
ya es bastante que los actores rioplatenses hayan mostrado la suficiente plasticidad
como para capear el temporal, posiblemente guiados por la certeza de que algun
dia iba a amainar. Lo que no podian predecir es que esta vez, a diferencia de
tormentas antetiores, tras la calma, todo iba a ser diferente.

Cuadros

Cuadro 1. Resumen general de las exportaciones del Rio de la Plata. Circuito
espaiiol. Particulares y Red Hacienda, 1715-1778. En pesos de 8 reales.

Producciones americanas

Cuentas particulares Real Hacienda Total

Metales preciosos
Plata

amonedada 40 301 395,518 2990 360938 43 291 756 456

labrada 773 055,188 88 207,750 861 262,938

en pasta 263 756,188 3791875 267 548,063
Subtotal plata 41 338206,893 3082 360,563 44 420 567,456
Oro

amonedado 4 704 279 952 4 3868,000 4708667982

en pasta ylabr. 1 383 538,180 1 600,000 1385138180
Subtotal aro 6087 818,162 5 988,000 6093 806,162
Subtotal metales 47 426 025,055 3088 348,563 50 514 373618

cueros 5 641 993,500 92989750 5734 983250
lana de vicufia 776 488125 22132 500 798 620,625
otros 489347360 505 120,000 994 467,360
Subtotal prod. am. 6907 828,985 620 242,250 7528 071,235
Total 54 333854,040 3708 590,813 58 042 445,353

Fuente: Jumar, Fernando; Le commerce atlanticque au Rio de ia Piala, 1680-1778, Tesis
de doctorado, Ecole des Hautes Etudes en Sciences Sociales, Paris, 2000, Cuadros A a
I, Anexo 3, Capitulo ¥V, Vol. ll, 2° seccidn, pp. 850-916.
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